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Ooon

UMIEJETNOSCI

Znajomosc jezyka angielskiego — C2
Umiejetnosci postugiwania sie Office 365 —
wysoka

Znajomos¢ montazu i obstugi sprzetu
komputerowego — wysoka

WYKSZTAECENIE

INTERNATIONAL
BACCALAUREATE
Internarial American School of Warsaw

2003 - 2016

Temat pracy dyplomowej: Wptyw startupow na
gospodarke Warszawy.

BACHELOR’S DEGREE IN BUSINESS
Toulouse Business School
2016 - 2019

Specjalizacja: marketing i marketing cyfrowy.
Wymiana semestralna: Hanze University of Applied
Sciences (Groningen, Holandia).

MASTER OF SCIENCE IN
MARKETING

Kierunek: marketing cyfrowy, innowacje
technologiczne i e-biznes.

UPF Barcelona School of Management &
BSM
2019 — 2020

O MNIE

Od lat zwigzany jestem z branzq IT ~ Obecnie petni¢ w NTT System S.A.

i marketingu. Do$wiadczenie funkcje dyrektora dziaty

odpowiedzialnego za rozwoj

zdobytem w miedzynarodowym oroduktow IT i wspdtprace z

Srodowisku rozwijajgc kompetencje kluczowymi klientami. tacze

analityczne, strategiczne i zrozumienie nowych technologii z

produktowe. umiejetnoscig myslenia

dtugoterminowego i praca
zespotowa — swoje kompetencje
chciatbym wykorzystac na
poziomie nadzorczym.

DOSWIADCZENIA

ASYSTENT DS. SOCIAL MEDIA | SPOLECZNOSCI - G2A
08/2020 —10/2020

e Tworzenie tresci dla mediow spotecznosciowych

* Analiza rynku

e Poszukiwanie nowych partnerstw

ASYSTENT DS. MARKETINGU - CHERRYPICK GAMES
04/2019 — 07/2019

¢ Praca nad rozbudowa sklepu

¢ Zarzadzanie opiniami i recenzjami

ASYSTENT DS. MARKETINGU — MICROSOFT POLSKA
07/2018 — 09/2018

* Wsparcie dziatart marketingu cyfrowego Office 365 w Polsce
* Ttumaczenia z jezyka angielskiego na polski

SPRZEDAZ W FIRMIE IT - KUZNIEWSKI.PL
05/2017 — 07/2017

e Sprzedaz produktow IT dla klientow B2B

¢ Opieka nad wybranymi produktami

NTT System S.A.

2020/11/05 - 2021/02/28 Mtodszy Specjalista e-Commerce
2021/03/01 - 2024/03/31 Miodszy Specjalista ds. Marketingu
2024/o4/o1 - aktualnie Dyrektor Dziatu Produktu Wtasnego

¢ Rozwdj nowych iistniejgcych linii produktowych
* Pozyskiwanie i utrzymywanie kontaktu z klientami


https://www.ias.edu.pl/en/?gclid=CjwKCAjw_-D3BRBIEiwAjVMy7MGBwUikwBV0TyLuY0aIvRD_eWRlZOJwIeFjRffyybUuK7TkLNrWVRoCcIkQAvD_BwE
https://www.tbs-education.com/program/bachelor-program/
https://www.bsm.upf.edu/en/master-of-science-in-marketing
https://www.bsm.upf.edu/en/master-of-science-in-marketing

